
أداة إيجـــــــاد
المُستثمرين
المُناســـــبين

بصفتك رائد أعمال شركة ناشئة، فأنت بحاجة إلى إيجاد مستثمرين رأس 
مال جريء (Venture Capital) مناسبين لمنح عملك رأس المال الذي 

تحتاجه للمرحلة التالية من النمو. 

ســجل المُســتثمر مع المُنشــآت النّاشــئة: ومن الأفضل أن يكون ذلك ضمن المنطقة المعنيّة. 

ــال  ــدى معظــم مُســتثمري رأس الم ــر الاســتثمار المُحــدّدة مــن المُســتثمر: ل اســتراتيجية ومعايي
الجــريء مــا يُســمّى بـ"اســتراتيجية الاســتثمار" (investment strategy)، والتــي تُوضّــح بدقّــة مــا 
ــر  ــتنتاجها عب ــن اس ــن يُمك ــة، ولك ــم الإلكترونيّ ــى مواقعه ــرة عل ــون مُتوفّ ــد لا تك ــه. ق ــون عن يبحث

ق من آخر اســتثماراتهم.  قراءة مُدوّناتهم (blogs) والتّحق�

إذا كان المُســتثمر فــي ذلــك الوقــت فــي مرحلــة تمويــل: أي لا تزال لديــه القدرة على الاســتثمار في 
مشاريع جديدة؟  

إذا كان هنــاك عمليّــة مُحــدّدة وجدول زمني لتقديم الطّلبات:  فكر فيما إذا كانت مناســبة لك. 

ــي  ــل ف ــت تعم ــاص إذا كن ــكل خ ــان بش ــغيلي: مُهمّ ــه التش ــتثمر أو دعم ــة" للمُس ــة المضاف "القيم
ــريء  ــال الج ــي رأس الم ــتثمرين ف ــؤلاء المُس ــل ه ــن لمث ــة. يُمك ــات مُعيّن ــل أو قطاع ــالات عم مج
المُتخصّصين توفير الدّعم التّشغيلي،  والتّشبيك (إقامة العلاقات الاجتماعيّة والتّواصليّة)،  والمعرفة 

التــي لا يمكن أن يُقدّمها مُســتثمرو رأس المــال الجريء غير المُتخصّصين. 

سبب اهتمامك بالمستثمر: هل تريد أن يكون لهم دورٌ مُعيّن في عملك (بناءً على خبرتهم) وتدريبك 
العملــي، أو ترغــب في أن يكونوا مُجرد مُســتثمرين ماليّين صامتين؟ 

ما هي الجوانب المهمّة التي يجب التفكير فيها؟


